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Produtos sofisticados para atrair as empresas

ESPECIAL - SEGURO

Renato Stocker/ Folha Imagem

Cratera aberta na obra de extenséo da linha 4 do metr6 de Sio Paulo, na
zona Oeste da cidade, tem seguro da Unlbanco AlG, que j& pagou cerca de
R$ 40 m1|hdes as pessoas que tiveram prejufzo com o acidente

GRANDESRISCOS

A venda de seguro para grandes empresas gira
em torno de R$ 6 bilhdes por ano

Por: Denise Bueno - SAO PAULO

R$ 40 milhdes. Esse éo valor queaUnibanco AIG, a
maior segur ador a em grandes riscos do Brasil, de-
sembolsou até 0 més de maio para pagar, em menos
de90 dias, quasetodosaquel esquetiveram prejuizos
causados pela enorme cratera que se abriu nas obras
deexpansdo dalinha4 do Metrd de Sao Paulo. Estéo
incluidas nesse valor desde as diérias de hotéis para
moradores gue tiveram suas casas interditadas até
obras necessdrias para que o empreendimento vol-
tasseaser construido. Esse éum bom exemplo deco-
Mo as sequradoras irdo ter de atuar num mercado
aberto deresseguros. "A segurador a que quiser ter
um bom desempenho em riscos empresariais terdde
ser rapida, eficiente e sofisticada para poder manter
seus clientes. Ninguém mais podera se esconder na
sombrado | RB Brasil Re", disse Eduardo Marques,
diretor daMarsh Corretora.

A Unibanco AIG montou um verdadeiro quar-

tel-general paraminimizar os problemasdeseuclien-
te, 0 consorcio de construtoras responsaveis pelas
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obrasdo Metrd. Apesar deter umaequipetreinadana
maior segur ador a do mundo, sua sécia AlG, o pre-
sidente da seguradora do Unibanco, José Rudge,
voltou de suas férias em Aspen para contribuir com
seus conhecimentos.

O mercado de grandes riscos oferece coberturas que
vaodesdeaassinaturado contrato deumaobraquese-
rainiciadaaté paragarantir o diaadiadaoperacdode
uma companhia. As empresas contratam cobertura
para ndo ter suas atividades paralisadas. Imagine a
Petrobras funcionando sem ter um seguro que ga-
rantisse suas operacdes? Com certeza, o valor das
acOes teria despencado quando a plataforma P-36
afundou, em 2001. M asisso ndoocorreu gragasao se-
guro, que pagou US$ 500 milhdes pelos prejuizos
com o acidente.

E aCSN, com parte de sua operagao parada por um
acidenteem umaltofomoem janeirode2006?Ospa-
péis negociados na Bovespa se mantiveram em alta,
poishaviaum seguro demais deUS$500 milhGespa-
rariscos operacionais, também da Unibanco. "E di-
ficil ter um acidente grande e nés ndo estarmos
envolvidos, pois detemos mais de 30% desse seg-
mento e estamos nas maiores contas do Brasil, com
um bom contrato de resseguro para garantir a ren-
tabilidade", disse Ney Dias, executivo da Unibanco
AlG.

De acordo com estatisticas do mercado, avenda de
Seguro paragrandesempresas protegerem seus patri-
monios de acidentes gira em torno de R$ 6 bilhdes
por ano considerando se todas as apdlices patri-
moniais, de riscos financeiros e de responsabilidade
civil. O seguro de riscos operacionais, que garante
perdas que envolvem a atividade industrial, gira em
torno de 10% das vendas totais de seguro no Brasil.
Masjafoi muito maior. A carteirade grandes riscos
perdeu representatividade no setor. Até a década de
90 ela dominava as vendas. Hoje € superada fa-
cilmente por VGBL e automovel.
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Para Flavio Faggion, socio da consultoria Siscorp,
com afaltadeof ertadepreco em razéo do monopdlio
do | RB Brasil Re - Unico ressegurador autorizado a
operar até que segja regulamentada a abertura au-
torizada pelalLei 126, em janeiro deste ano -, houve
uma transferéncia de riscos patrimoniais das em-
presasestrangeirasinstaladasno Brasil paraamatriz.
Contratavam agui apenas a franquia da apdlice
mundial.

Além dafugaderecursos por esse caminho, em 2001
houve uma exploséo dos precos do seguro em razéo
dos atentados terroristas nos EUA. As grandes em-
presas seguradas perceberam que se fizessem uma
boaadministracéo de seus riscos poderiam fazer me-
Nos seguro e aumentar asfranquias, o quetrariauma
boa economia. Com isso, 0 volume de seguro con-
tratado pel as grandesempresas ficou maisreduzido.

I sso talvez sgja um cenario sem volta, mesmo com a
aberturado mercado deresseguros, umavez quecon-
tratar seguro mundia mente é umatendénciaja con-
solidada como uma saida de reducéo de custos. "As
grandes empresas ja hegociam Seus contratos com
resseguradores, fazem road show para obter melhor
taxa de resseguro no exterior. Nao dependem mais
tanto de produtos e servicos no Brasil", disse José
Otavio, executivo da corretora Willis.

O desafio das segurador as para aumentar avenda
no segmento de riscos empresariais estd em ofertar
produtosdiferenciados paraos grandesgrupos econ-
quistar uma parcela maior das médias e peguenas
empresas com coberturas mais adequadas e precos
mais acessiveis. "Com certeza a abertura do res-
seguro nos trara essas possibilidades', argumentou
Luiz Carlos Nabuco, diretor gera da Bradesco
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Marcelo Homburger, vice-presidente da corretora
AON Risk, disse queaconsultoriade gerenciamento
derisco é o grande fildo para 0 mundo corporativo.
"Essaéumatendénciamuito forte eestamos comum
time preparado para dar consultoria as empresas
sobre os riscos do negécio, como de imagem, fi-
nanceiro, juridico entre outros'. Paraele, 0 seguro €
apenas um produto a mais no projeto de solucéo de
risco que o grupo tem of ertado as grandes empresas.
Segundo Marco Antonio Gongalves, diretor dageral
daBradesco Auto RE, hAmais de 4 milhdes de mé-
diasepequenas empresas aserem conquistadas. Pra-
ticamente todas as seguradoras criaram um
departamento especifico para atender aesse nicho.

"A seguradora que quiser ter um bom de
sempenho em riscos empresariaistera de ser ra-
pida, eficiente e sofisticada”

Outro grande desafio para o setor de grandes riscos
S80 as obras previstas para serem realizadas, tanto
dentro do Programa de Aceleragdo do De-
senvolvimento ( PAC) , como também das Parcerias
Plblico Privadas ( PPP) . "Osnichosde mercados de
grandesriscosestardo em obrasprioritarias, como ro-
dovias, hidrovias, ferrovias, portos, aeroportos, sa-
neamento e recursos hidricos', disse Aderbal
Amaro, executivo daADD Makler.

Segundo Amaro, com aaberturado resseguro, 0s se-
gurados estardo diante de novas exigéncias, pois 0
ressegurador internacional segue um padréo muito
sofisticado de qualidade derisco.
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